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"Karriere machen: Vertrieb" enthalt fundiert recherchierte Informationen und viele Tipps,
die alle Fragen rund um die Vertriebs-Karriere beantworten. Es ist der erste spezell fur
diese Berufsgruppe entwickelte Karriereplaner. Mit zahlreichen Informationen von
Unternehmen, die Uber groRe Vertriebsorganisationen verfiigen. Die beste Vorbereitung
auf den Einstieg zum Aufstieg!

Liebe Leserinnen und Leser, fiir den wirtschaftlichen Erfolg eines Unternehmens sind
heute nicht mehr in erster Linie die Produkte und deren Verteilung ausschlaggebend. Es
herrschen turbulente Zeiten, Markte wachs en zusammen und Waren werden zunehmend
austauschbarer. Die Anforderungen an die Kompe tenz der Mitarbeiter werden zum
kritischen Erfolgsfaktor. Das wichtigste Vermogen von Unternehmen wird in Zukunft
"Wissen" sein. Fachliches Wissen und Konnen sowie Uberzeugungsfahigkeit stellen hohe
Anforde rungen an Ausbildung und Personlichkeit jedes Einzelnen. Dies gilt
insbesondere fiir jene Menschen, die im Vertrieb arbeiten moch ten. Verkaufen heiBt
zuallererst einmal, die Bediirfnisse des Kunden he rauszufinden und dafur passende
Losungen anzubieten - aber auch pro-aktivin Themen zu beraten, die einen zusatzlichen
Nutzen fiir den Kunden schaffen konnen. Das hat selbst bei anscheinend so simp len

Ver brauchsartikeln wie Schrauben und Diibeln seinen Sinn, ganz zu schwei gen von der
Erklarung der vielen technischen Neuerungen, die standig auf den Markt kommen.
Dariiber hinaus gilt es, in Voraussicht von zukiinfti gen Trends fur den Kunden stan dig
niitzliche Verbesserungen in Produkt palette und Serviceangebot zu entwickeln - eine
vom bloBen Verteilen weit entfernte Aufgabe.
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