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Prompting like a Pro

Kl'im Verkauf erfolgreich einsetzen

Dieser TaschenGuide von Peter Huber ist eine leicht verstandliche und praxisorientierte
EinfUhrung in die effiziente Nutzung von ChatGPT, CompanyGPT, Gemini, Copilot & Co.
Es ist ganz auf den Arbeitsalltag und die Sprache von Vertrieb und Verkauf ausgerichtet.
Neben einer Einfihrung in das Thema Kiinstliche Intelligenz prasentiert das Buch
zahlreiche Einsatzbereiche, die direkt aus dem Arbeitsalltag von Verkaufer:innen
stammen. Diese Fallbeispiele enthalten nicht nur tber 30 Prompt-Beispiele, die beliebig
angepasst werden kénnen, sondern auch spannendes Hintergrundwissen aus Verkauf,
Management und Hirnforschung. Mit diesem Wissen ist es méglich. schnell und einfach in
die Welt der kiinstlichen Intelligenz einzutauchen.

Inhalte:

o Kilrichtig befragen: das Einmaleins des Promptens

e Definition und Unterscheidung KI-ChatBot und Prompt

o Prompt-Beispiele fiir mehr Erfolg und weniger Stress im Verkaufsalltag

e Wirkungsvolle Kommunikation: eMails, Social-Media-Beitrédge, Verhandeln in
schwierigen Situationen

o Neue Perspektive im Vertrieb: erfolgreich im Verdrangungswettbewerb,
Einwandsvorbereitung, Angebotsprasentation, Cross-Selling-Strategien
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