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Magazin für Vertriebspraxis und Vertriebsmanagement

Das neue Magazin Sales Excellence ist Teil einer neuen reichweitenstarken Plattform für
Vertriebsexperten. Dazu zählen neben dem Magazin digitale Informationen auf dem
Wissensportal Springer Professional sowie umfangreiche Social Media Aktivitäten. Sales
Excellence widmet sich lösungs- und anwendungsorientierten Konzepten, beleuchtet
Entwicklungen und bietet Informationen zu Chancen und Herausforderungen im Vertrieb
der Gegenwart und Zukunft. Die Themen und Trends werden kompetent von
renommierten Autoren aus Wissenschaft, Beratung und Vertriebspraxis aufbereitet. Die
Abonnenten erhalten das Magazin in gedruckter Form und als digital aufbereitetes E-
Magazin. Zielgruppe sind Top-Entscheider sowie ausgewiesene Experten in Vertrieb und
Marketing. Dazu zählen Geschäftsführer, Vertriebs- und Marketingleiter sowie
Handelsvertreter auf der Großhandelsstufe und Großhändler.
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